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HiHSET A @ La resurreccién de las ciu-
dades maritimas. Las zonas portuarias reha-
bihtadas,hamosapreuadosporlasunpresas

Comercializacion de viviendas

Las consultoras
centran su esfuerzo
en el residencial

uancorrepor. [l Knight Frank acaba

Madrid
Las consultoras

de participarcon

han dado un nuevo I €rrovialenuna
impulso a sus divi- promaociéninmobiliaria
siones residenciales, en Tres Cantos (Madrid)

ya que creen que

este serd un buen
afio para el mercado de

viviendas.

Hace dos afios, Knight
Frank decidi6 reforzar su
departamento residen-
cial, nacido en 1993. “Nos
dedicamos a un residen-
cial especifico —pazos,
castillos, etcétera—y a ca-
sas con precios de entre
150 y 300 millones de pe-
setas, dirigidas a grandes
ejecutivos e industriales”,
dice Frederic Mangeant,
consejero delegado de la
consultora.

Knight Frank acaba de
participar con Ferrovial
en una promocion de cin-
cuenta viviendas en Tres
Cantos (Madrid), que ya
estdn vendidas. También
tiene varios proyectos
con Riofisa en Pozuelo y
alrededores de Madrid.

Mercado turistico

Eduardo Fernén-
dez—Cuesta, consejero
delegado de Richard Ellis
Residencial, explica que
“el mercado ofrece una
gran oportunidad para
una compania como la
nuestra, sobre todo en el
sector turistico. Somos la
tinica empresa con im-
plantacion en Mallorca,
lo que supone una ven-
taja competitiva impor-
tante”. Como operacio-
nes recientes de Richard
Ellis, Ferndndez—Cuesta
destaca “la venta de una
promocién de 161 vivien-
das en Principe de Ver-

gara, la venta de 51.000
metros cuadrados de sue-
lo edificable en Méndez
Alvaroy, en Mallorca, las
ventas de las promocio-
nes que comercializamos
en Son Veri”

Edificios rehabilitados

Aguirre Newman Re-
sidencial comenzo a fun-
cionar de forma experi-
mental a mediados de
1996. Los buenos resul-
tados cosechados permi-
tieron su relanzamiento
como una unidad de ne-
gocio dentro del grupo en
enero de 1997. Segin su
responsable, Pedro Fer-

nandez de Araoz, “en

este primer afio hemos
conseguido estar presen-
tes de forma relevante en
el mercado residencial
con los mandatos de co-
mercializacion de dos
promociones de edificios
rehabilitados en Madrid
—Montesquinza, 11 y Al-
cala, 79-".

Fernando Rodriguez
de Acufia, de RR. de
Acufia & Ass., asegura
que “hemos estudiado
planes de viabilidad para
diferentes promociones,
con una inversion de mds
de setenta mil millones
de pesetas. Por lo que res-
pecta a suelo para vivien-
das turisticas, hemos in-
tervenido recientemente
en un suelo calificado en
costa para diez mil apar-
tamentos en Murcia”.



