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Iberdrola
lanza la mayor
emision

de deuda

de su historia

Colocara 12.000 millones en
bonos para comprar Scottish

Ordago de Iberdrola al merca-
do de deuda. La eléctrica pre-
sidida por Ignacio Sanchez
Galan ha decidido colocar en
el mercado 12.000 millones en
bonos con los que pretende fi-
nanciar la adquisicion de la
eléctrica escocesa Scottish
Power. Para esta compra ha
destinado ya una ampliacién
de capital de 8.500 millones.
La macroemisién servira,

Portillo se convierte

ademads, para refinanciar
parte de su actual endeuda-
miento, seglin asegurd ayer el
director financiero de la en-
tidad, José Sainz Armada. La
emision es una de las mayo-
res operaciones de financia-
cién realizadas por una com-
paiiia industrial espafiola y la
més importante llevada a
cabo hasta el momento por la
eléctrica. PAGINA3

en primer accionista
individual de BBVA

El presidente de Colonial, Luis
Portillo, anuncié ayer que
quiere aumentar su partici-
pacion en el capital de BBVA.
El empresario lleva nueve
afios en el banco. Desde en-
tonces ha ido subiendo su
participacién hasta controlar
en la actualidad algo menos
del 1%, lo que le sitia como
el primer accionista indivi-
dual, sélo superado. por los
fondos de inversién y la
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Fundacion BBVA. Esta tlti-
ma controla el 1,5%. Portillo
asegura que apoya “al equi-
po gestor de BBVA” y que la
nueva inversion la realizaria
“a titulo individual, sin nin-
guna concertacion con ter-
ceros y con una finalidad fi-
nanciera”. El anuncio coin-
cide con la negociacion que
mantiene Colonial con la
banca de un crédito de 7.117
millones. PAGINA 22

TOMOI(&N
Delphi perdona
150 millones

de deuda a su filial
espaiiola

PAGINA 4

Los expertos creen que los pisos
subiran este afio como el IPC

La ministra de Vivienda, Maria Antonia
Trujillo, lo pronosticé hace meses, pero
entonces su previsién parecia exagera-
da. Hoy, buena parte de los expertos y
actores del sector inmobiliario asumen
el vaticinio: 1a subida de precios de los
pisos se ajustard este afio a la evolucion
del IPC. En lo que no hay consenso es
en si habrd o no caida de precios, en qué
plazos y en qué cuantias.

Algunas consultoras sitian el inicio
de estos descensos a partir del préximo
afio. Sin embargo, la Asociacién de Pro-

Prasion fiscal

Ingeesos fiscales en % del

Algunas previsiones sitiian
la caida de precios
entre 2008 y 2010

motores de Madrid (Asprima) advierte
que aquellas instituciones u organismos
que vaticinen rebajas deberian hacer-
lo con datos objetivos, “va que el dafio
que puede hacerse a esta actividad y a
la economia en general no es desdefia-

La presion fiscal aumenta un punto

ble”, explico ayer el presidente de esta
patronal, José Manuel Galindo. Las em-
presas insisten en que se estd produ-
ciendo un ajuste suave de demanda y
actividad y que la saludable situacién
de la economia espafiola salvaguarda al
mercado ante un posible crac.

Por su parte, la consultora RR de
Acuiia y Asociados pronostica que de
2010 a 2013 los precios pueden caer
hasta un 2% anual, lo que expulsaria del
mercado hasta el 75% de las empresas
promotoras. PAGINA 40
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en 2006 por los impuestos directos

El peso de los impuestos sobre la eco-
nomia espafiola no para de crecer. La
presion fiscal global, medida como vo-
lumen de ingresos tributarios en por-
centaje del PIB, creci6 otro punto en
2006 y ya se encuentra en el 36,5% del
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Caja Navarra confiesa a
sus clientes cuanto gana

PIB. Hacienda indica que no se trata de
un aumento individualizado de los im-
puestos que paga cada contribuyente,
sino de que hay mds ciudadanos que
pagan al fisco al tener empleo y renta.
La mayor parte del alza es achacable a

la recaudacién por impuestos directos
(IRPF y sociedades). El Gobierno con-
fia en que este afio la presion fiscal no
suba tras la rebaja tributaria que entr6
en vigor el pasado enero.  PAGINA42
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con cada uno de ellos

Caja Navarra quiere cambiar
de una manera radical el es-
tilo de hacer banca. Como
primer paso, la entidad de-
tallardi cada afio a sus
650.000 clientes el beneficio
que cada uno genera a la
caja, asi como qué cantidad
de este resultado individual
se destina a la obra social. Se
trata de la primera empresa

espafiola que toma esta ini-
ciativa. “Vamos a hablar de
lo que nadie quiere contar”,
afirmé ayer Enrique Goni, di-
rector general de la caja.
También buscan desconcer-
tar a la competencia. “Que-
remos forzar a que todos los
clientes pregunten a su caja
0 banco cudnto ganan con
ellos’, afiadi6. PAGINA23
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Los expertos creen que las casas se
ajustaran ya este ano a la inflacion

Algunas consultoras auguran caidas de precios entre 2008 y 2010

Cada vez son mas los ex-
pertos que se aventuran a
pronosticar que el precio
de la vivienda finalizara
este ano con una subida
similar al IPC. En lo que
no se ponen de acuerdo
es si habra o no caidas de
precios y en qué plazo,
aungque algunas consulto-
ras sitian los descensos
entre 2008 y 2010.

RAQUEL Diaz GuiJarRo Madrid

mulando alos analistas
E de Bolsa, podria decir-

se que el mercado in-
mobiliario estd descontando
que este afio finalizara con un
encarecimiento de los in-
1nuebles muy cercano a la evo-
lucién del fndice de Precios de
Consumo (IPC).

Prueba de ello es que de los
once pronésticos recopila-
dos hasta el momento, seis se
decantan por esa tesis y cinco
esperan asistir todavia a re-
valorizaciones sensiblemente
superiores (ver tabla adjunta).

Curiosamente, el Gobierno
fue el primero en pronosticar
este ajuste mediante la de-
claracién de la ministra de Vi-
vienda, Maria Antonia Truji-
llo, a comienzos de este ejer-
cicio. Entonces todos cues-
tionaron su anuncio y, ahora,
sin embargo, muchos son los
que, sin atreverse a dar cifras,
se apuntan al prondstico del
“aterrizaje suave”

No obstante, organismos y
entidades financieras extran-
jeras son mds criticas con la
situaciébn por la que estd
atravesando el sector y augu-
ran caidas de precios signifi-
cativas a partir de 2008.

El presidente de la Asocia-
cién de Promotores Inmobi-

La desaceleracién puede expulsar del
sector a tres de cada cuatro promotoras

liarios de Madrid (Asprima),
José Manuel Galindo, asegu-
r6 ayer a este periddico que
cuando se lanza un mensaje
que vaticina un desplome de
precios “hay que sustentarlo
con argumentos y cifras ob-
jetivas, porque, de lo contra-
rio, se puede ocasionar un
grave problema a la economia
de este pais”,

“No olvidemos que la acti-
vidad econémica evoluciona
muchas veces en funcién de
unas determinadas expecta-
tivas y si ahora insistimos en
que los precios van a bajar, po-
demos estar retrasando deci-

Los promotores
alertan de los efectos
que pueden tener
estos mensajes en la
acfividad econdmica

siones de venta, compra o in-
versién que terminen afec-
tando al crecimiento”, explicé
Luis Corral, consejero dele-
gado de Foro Consultores.

La consultora inmobiliaria
RR de Acuia y Asociados pre-
sentd ayer un estudio en el
que augura que, dado el en-
friamiento actual de la de-
manda y el stock de pisos sin
vender gue se esti acumu-
lando, a partir de 2010 y hasta
2013 los precios de las casas
podrian descender un 2%
anual.

Pese a este vaticinio, la con-
sultora admite que no puede
hablarse de estallido de la bur-
buja ni de erash inmobiliario.
El mismo informe augura que
las familias van a poder seguir
pagando las cuotas hipoteca-
rias, “aunque hasta el afio que
viene van a pasarlo muy
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Seguimiento
masivo de la
huelga de la
construccion
en Andalucia

R. CoroniLLA Sevilla

La huelga de dos dias convo-
cada por CC OOy UGTen la
construccién de Andalucia
logrd paralizar ayer el grueso
del sector en su primera jor-
nada de movilizacion, Los sin-
dicatos sostienen que el paro,
planteado en demanda de una
jornada intensiva de verano
para evitar el calory un con-
venio regional que equipare
los salarios provinciales, ha te-
nido un seguimiento masivo
del 95%, mientras que los em-
presarios rebajan estas cifras.
La patronal Fadeco, que re-
chaza la pretensién de un con-
venio regional, admite sin em-
bargo que el paro ha logrado
un respaldo del 70% en las ca-
pitales, mientras que en los
municipios mas pequefios la
incidencia fue del 40%.

La primera jornada de
paros transcurrié sin inci-
dentes y fue visiblemente se-
cundada por la mayoria de los
450.000 trabajadores del sec-
tor de la construccién de la co-
munidad. En capitales como
Sevilla, Milaga o Almeria la
paralizacién fue total y los
tajos amanecieron sin signos
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mal”. No obstante, el mismo
estudio matiza: “se dan todas
las circunstancias que hacen
previsible esas rebajas de
precios, como es la caida de
la demanda y el aumento de
la oferta, pero si el coste del

petrdleo bajara sensiblemen-
te y se consolidara la recupe-
racién de la UE, puede que las
casas no bajen finalmente”, ex-
plicé Fernando Rodriguez y
Rodriguez de Acuifia, presi-
dente de la citada consultora,

de 2007 y 2008 son predicciones.
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Rodriguez de Acufia con-
sideré que lo mas preocu-
pante puede venir del lado
de las empresas inmobilia-
rias que no hayan sido pru-
dentes y estén demasiado
endeudadas.

Los registradores certifican el descenso
de las compraventas hasta marzo

Un estudio elaborado
por la consultora in-
mobiliaria RR de
Acuna y Asociados
alerté ayer de que uno
de los efectos que pro-
vocard la actual desa-
celeracion de precios
y actividad que vive el
mercado de la vivien-
da es la posible expul-
sion de tres de cada
cuatro promotoras de
las 60.000 que actual-
mente existen en Es-

pafia. El presidente de
esta consultora, Fer-
nando Rodriguez y
Rodriguez de Acuifia,
explicé ayer que més
del 35% de las compa-
fifas existentes en Es-
pafia “no podra aten-
der sus obligaciones
financieras” en 2008,
¥ tres cuartas partes
podrian “desaparecer”
entre 2010 y 2013.
Rodriguez de Acuiia
dibujé un escenario a

medio y largo plazo
marcado por la so-
breoferta que se gene-
rara como respuesta a
la caida de la deman-
da solvente (aquel
grupo de comprado-
res que puede pagar
los precios actuales).
De hecho, a dia de
hoy esta consultora
cree que existen mas
de 20.000 promotoras
que no estin obte-
niendo beneficios.

Laventade viviendas
cay6 en Espafa un
11,48% en el primer
trimestre de este afio
respecto al mismo pe-
riodo del afio anterior,
segln la Estadistica
Registral Inmobiliaria
que realiza el Colegio
de Registradores de la
Propiedad. Este estu-
dio explica que tanto
en vivienda nueva
como usada “se ha
producido una impor-

tante reduccién del
nivel de actividad in-
mobiliaria”, si bien
“las cuantias son mas
elevadas en vivienda
nueva”. En concreto,
las transacciones de
casas de nueva cons-
truccion se redujeron
un 15,9%, mientras
que las de usadas ca-
yeron un 8%. El
mayor porcentaje de
compraventas de in-
muebles correspondié

a la vivienda usada,
con un 58,07% frente
al 41,93% de la nueva,
de las que el 39% son
libre y el 2,93% prote-
gidas. Estas cifras son
muy similares a las de
2006, cuando la venta
de pisos usados supu-
so el 57,9% y la nueva
el 42%. Los altos pre-
cios y las subidas de
tipos estan desani-
mando a la demanda,

seglin los analistas.

* Los sindicatos convo-
cantes amenazan con nue-
vas jornadas de huelga y
medidas “mas contunden-
tes” si los empresarios no
acceden a la jornada inten-
siva para evitar el calory a
un convenio regional con
equiparacion salarial en
todas las provincias.

El secretario regional d
CC 00, Francisco Carbonero,
considerd “lamentable” que
los empresarios de la cons-
truccion, “que han tenido los
mayores beneficios de la his-
toria, se nieguen a que los tra-
bajadores andaluces trabajen
en jornada intensiva en ve-
rano’, cuando las temperatu-
ras superan los 40 grados.

En todas las provincias an-
daluzas, excepto en Almeria
v Huelva, existen los horarios
continuados durante los
meses de verano, como re-
cordé el secretario general de
Fadeco Promotores, Emilio
Corbacho, aunque los sindi-
catos argumentan que en la
mayoria de casos no se cum-
plen. Sobre la equiparacién
salarial, la patronal remite al
convenio nacional que se
estd negociando.



